Schwerpunktthema

Bei gegenwirtig relativ hohen jahr-
lichen Wachstumsraten sind die Ver-
luste aber keineswegs bedrohlich. Au-
Berdem sind sie nicht zwingend. Die
berichteten Effekte sind Ergebnisse ei-
ner komparativ statischen Analyse, in
der unterstellt wird, dass sich auBer
der Einfithrung des TTIP nichts in der
Weltwirtschaft dndert. In der Realitét
gibt es aber auch in der Gruppe der
Schwellen- und Entwicklungslédnder
eine Reihe von wichtigen regionalpo-
litischen Initiativen, wie zum Beispiel
die Griilndung der Allianza del Pacifi-
co in Stidamerika oder die Schaffung
einer grofen asiatischen Freihandels-
zone, dem Regional and Comprehen-
sive Economic Partnership (RCEP) Ab-
kommen. AuB3erdem kénnen die Lander
durch eine Absenkung der multilate-

'.':\\ Die Auswirkungen auf
Drittstaaten sollten bereits
bei der Formulierung
der TTIP-Reglungen
beriicksichtigt werden

ralen Handelsbarrieren (Bali Prozess)
die negativen Effekte eines TTIP redu-
zieren. In der Tat kénnte das TTIP den
AnstoB fiir diese Initiativen darstellen.

Die negativen Effekte fiir eine Viel-
zahl armer Linder konnen iiberdies
auch durch geeignete Weichenstellun-
gen in den Verhandlungen abgebmil-
dert werden. Es ist denkbar, dass ein
TTIP die Kosten der transatlantischen
regulatorischen Differenzen durch die
gegenseitige Anerkennung von Stan-
dards absenkt, und die Drittlinder da-
durch profitieren. Dies setzt allerdings

voraus, dass die EU und die USA Pro-
dukte aus Drittstaaten zulassen, die
den Standards entweder der EU oder
der USA entsprechen. In welchem Aus-
maf regulatorische Kooperation zwi-
schen EU und USA Drittstaaten dis-
kriminiert, wird vor allem durch die
Detailregelungen im Vertragswerk be-
einflusst werden. Hier ist zu fordern,
dass die Verhandler friithzeitig die Fol-
gen fiir Drittstaaten einbeziehen. Die
Modellrechnungen von Felbermayr et
el. (2014) zeigen, dass sich dies auch
fiir die EU und die USA rechnen kénn-
te: Gelingt es, die Drittstaaten von der
regulatorischen Kooperation zumindest
teilweise profitieren zu lassen, konn-
te dies zum Vorteil sowohl der Propo-
nenten eines TTIP als auch der Dritt-
staaten gereichen.

Das Abstrakte und das Konkrete

TTIP aus der Sicht einer Business Metaphysics

Das Forschungsprogramm, welches hier mit dem Aushdngeschild ,Business Metaphy-
sics” liberschrieben ist, befasst sich mit der Frage, wie die wirkliche Welt der Wirt-
schaft funktioniert: ,how the business world works (in principle). Mein Beitrag ver-
weist insbesondere auf einen folgenschweren Fehler, den die ,(Business) Metaphysics"
herausarbeitet: den ,Trugschluss der unzutreffenden Konkretheit". Er besteht darin,
das Abstrakte mit dem Konkreten zu verwechseln. Die erbitterten Kontroversen, die
derzeit um das TTIP ausgetragen werden, haben ihre Ursache auch - nicht nur, aber
auch - in der Nichtbeachtung dieses metaphysischen Unterschieds. Daher werde ich
in diesem Beitrag die These vertreten, dass die von der ,(Business) Metaphysics” stark
gemachte Unterscheidung zwischen dem Abstrakten und dem Konkreten unverzicht-
bar ist, um im Hinblick auf mogliche TTIPs zu addquaten Entscheidungen zu kommen.

Das seit 2013 verhandelte trans-
atlantische Freihandelsabkommen
zwischen der EU und den USA - kurz
LTTIP“ (,Transatlantic Trade and In-
vestment Partnership“) - ist ein durch
und durch pragmatisches, von handfes-
ten wirtschaftlichen Interessen geprag-
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tes Thema des tagesaktuellen Politik.
Wenn nun jemand etwas zum TTIP aus
der Sicht einer ,Business Metaphysics*
schreibt, werden sich die meisten Zeit-
genossen etwas verwundert die Augen
reiben und fragen: ,,Was zum Teufel hat
denn eine - vermutlich philosophisch
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reichlich abgedrehte - ,Metaphysik' mit
einem so handfesten Thema wie dem
TTIP zu schaffen?*

Demgegeniiber werde ich in diesem
Artikel die These vertreten, dass die er-
bitterten Kdmpfe, die derzeit zum TTIP
ausgefochten werden, auch - nicht nur,
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